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【初級編】
ジム周辺の商圏データを出力し
ポテンシャルを調べる方法



無料の商圏調査ツール
【jSTAT MAP】

その1



商圏調査ツール【jSTAT MAP】について

「jSTAT MAP」はマップを軸とした地域分析ツールで、総務省統計局及び独立行政法人統
計センターが提供しています。
Webブラウザ上で操作することができ、すべての機能を無料で利用することができます。

政府統計の総合窓口である「e-Stat」のデータをマップにしたサービスが「jSTAT」です。

https://www.e-stat.go.jp 

https://www.e-stat.go.jp/
https://www.e-stat.go.jp/


新規会員登録/ログイン

その2



新規会員登録をおこなう

①トップページへ移動(https://www.e-stat.go.jp)
②新規登録をクリック



メールアドレスを登録する

③メールアドレスを入力
④仮登録完了
⑤メールを確認して「本登録URL」をクリック



ユーザー登録を完了させる

⑥ページの指示に従い登録を完了させる。
⑦登録完了



ログインする。

新規登録にて設定した
・ユーザーID(メールアドレス)
・パスワード
を入力してログインをクリック
上記手順でログインを行えば「jSTAT MAP」の画面に移行します。



商圏データの出力

その3



手順①　選択するエリアを決定する

jSTAT MAP(e-Stat)では様々なデータを作成する事が出来ます。
今回は「地図を使用した商圏データ抽出」についての操作説明方法を解説します。

まずは選択するエリアを決定します。
・出店を考えている地域
・検討中の空き物件の住所 他
・店舗の住所
右画像の赤四角部に検索したい住所を入力します。



手順②　リッチレポートを選択

手順①で選択したエリアが表示されている状態で
「統計地図作成」をクリックします。

表示が切り替わったら「レポート作成」をクリックします。
下記画面表示に切り替わりますので「リッチレポート」をクリックします。



手順③　レポートを作成する

出力が必要なデータを選択し、「次へ」をクリックします。
(こだわりがなければそのままで問題なし)
※現時点では「令和2年国勢調査」、「平成28年経済センサス」が最新です。



手順③　対象地点をクリックし、選択

下画像のような表示になりますので、検索したい住所をクリックします。(赤丸部)
クリックした地点を中心として、データを出力する範囲の円の3種類の半径を設定します。(左の項目)
※到達圏という項目を選択すると、「徒歩何分圏内」といった範囲を設定する事が出来ます。

出力するエリアの「有効チェックマーク」をクリックし、「リッチレポートを作成する」をクリックします。

以上でレポートの作成は完了です。



商圏データを活用した
ジムのポテンシャル調査
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ポテンシャル調査とは？

人口データと会員データを紐づけする事で
「ターゲットは多いが獲得できていない層」を特定、分析する。

左図は500m圏内の男性についての
参加層人口(棒グラフ)と年齢別会員数(折れ線グラフ)

※サンプルデータです。



ポテンシャル調査はなぜ必要？

対象圏内に「参加見込みがあるのに通っていない想定数」がどれくら
いいるのかを把握し、マーケティング施策に反映させるため。

※競合ジムの観点は考慮していません。
※サンプルデータです。(男性のみ)

1次ｴﾘｱ:500m圏内
2次ｴﾘｱ：1km圏内
3次ｴﾘｱ：2km圏内



ポテンシャル調査を行う手順

①店舗周辺の人口データの出力

②フィットネス参加想定人口の算出

③会員データの出力

④人口データと会員データの紐づけ

⑤結果の考察と分析

おまけ：分析に使える無料ツール集



①店舗周辺の人口データの出力

※テスト住所です。

調査をしたい範囲の人口データを出力します。(別紙マニュアルあり)
ツールを導入していない場合は、統計局が提供している無料ツール(J-stat)を利用しましょう。

ツールURL：https://jstatmap.e-stat.go.jp/map.html 



②フィットネス参加想定人口の算出

出力された人口データより当該エリアのフィットネス参加想定数を算出します。
弊社の場合は人口データを元にドーナツ商圏での各エリアのデータを算出し
それに対して距離・年齢を考慮した係数をかけて参加想定数を計算しています。
以下は男女両方の合算数値となりますが、実際には男女別で算出します。

※サンプルデータです。



③会員データの出力

※サンプルデータです。

使用されているシステムから会員データを出力し
調査エリア別にデータを整理します。



④人口データと会員データの紐づけ

「性別・年齢別の参加見込み数」と「既存会員データ」を照らし合わせます。

会員数÷参加見込み数で獲得率を算出
(条件付き書式でデータバーを選択)

※サンプルデータです。



⑤結果の考察と分析

算出されたデータをグラフにし、可視化します。

棒グラフに対して折れ線グラフが下回っている箇所はポテンシャルがあるが獲得できていない層となります。
現場スタッフやお客様の声、現在使用している訴求、地域特性、競合クラブなどを考慮したうえで
マーケティング戦略の見直しのヒントとして活用しましょう。



おまけ：分析に使える無料ツール集

①J-stat(無料の商圏分析ツール)
URL：https://www.e-stat.go.jp/gis/gislp/

②RESAS(無料の地域経済分析ツール)
URL：https://resas.go.jp/ 

③交通量調査結果可視化ツール(無料)
URL：https://www1.mlit.go.jp/road/ir/ir-data/census_visualizationR3/index.html

④都市交通調査プラットフォーム(β版-一部地域のみ)
URL：https://ptplatform.mlit.go.jp/visualize-tool/

⑤年収/支出データ
https://lifullhomes-index.jp/info/money-data/　



弊社のご紹介
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MATRIXのご紹介



MATRIXラインナップのご紹介

250種類以上あるマシンから最適なマシンを選定いたします。

調査の結果も踏まえてマシン選定し、価値のあるクラブ作りに貢献いたします。
マシン選定前にまずは弊社までお問い合わせください。
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カーディオは100通りの組み合わせ(Performance＋含む)



新規出店の場合
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人口、競合状況など様々な要因を踏まえたうえでのご提案が可能です。
物件診断も実施していますので、検討中の物件がございましたら是非ご連絡ください。

エリア別参加人口想定算出

世帯年収/支出データ 特定エリア調査 店舗前交通量調査



最後までご覧いただき、誠にありがとうございました。
商圏調査をご希望の場合は上記QRよりお問い合わせください。

 マーケティング＆PQM部　桒谷(クワタニ)
電話番号： 070-7404-5957

メール： kuwatani@jhtgroup.jp

商圏調査サポートのご連絡はこちら

https://johnsonjapan.com/useful_materials/trade_area

https://johnsonjapan.com/useful_materials/trade_area

